
赛晶科技 2024 年中期业绩发布会会议纪要

时间：2024 年 8月 22 日上午 10:00。

出席会议的公司代表：首席财务官 薄祥鹏，董事长助理 胡俊，投资者关系总监

吉庆。

一、 财务回顾

 财务摘要

总销售收入 6.6 亿元人民币，同比增长 43%；毛利率为 35.8%，同比增长

8.8 个百分点；归属母公司净利润 0.3 亿元，同比扭亏为盈；扣非后归母净利润

2,551.7 万元；基本每股收益 2.09 分；净资产收益率 1.8%；资本开支 6,947 万

元；经营回款 4.9 亿元；经营活动产生的现金流量净额-2.3 亿元。

总资产 29 亿元；净资产 19 亿元；资产负债率 33.4%；流动比率 2.5%；应

收账款净值 9.7 亿元。

 营运费用：

销售费用 4,794 万元，销售收入 7%；行政费用 8,366 万元，销售收入占比



13%；财务费用 854 万元，销售收入占比 1%；研发支出 7,312 万元，销售收入

占比 11%。

 自研半导体业务财务回顾

销售收入 1,604 万元；研发支出 3,104 万元；其他费用 3,243 万元；资本性

支出 4,704 万元。

二、 业务回顾



 电网输配电领域

常规直流输电方面，2024 年 1-6 月，本集团主要交付了“金上-湖北”、

“宁夏-湖南”、“哈密-重庆”±800KV 特高压直流输电工程的订单，以及

±600KV 巴西伊泰普水电站换流站的订单，合计销售收入 1.47 亿元。截止 2024

年 6月 30 日，上述项目在手订单的不含税金额为 1.66 亿元。

柔性输电方面，2024 年 1-6 月，本集团主要交付了 德国 BorWin6 海上风

电柔直送出工程、华能玉环海上风电送出工程，以及四川构网 SVG、西藏构网

SVG 等项目的订单，合计销售收入 1.33 亿元。截止 2024 年 6 月 30 日，上述

项目在手订单的不含税金额为 1.30 亿元。

其他输配电方面，2024 年 1-6 月，主要交付国家电网“输变电项目变电设

备（含电缆）招标采购”的订单，以及智能电网在线监测产品在国家电网和南方

电网的相关订单。2024 年 1-6 月，其他输配电的销售收入为 0.78 亿元，较 2022

年增长 1%。

总体来看，电网输配电领域，2024 年 1-6 月的销售收入大幅增长。此外，

陕北-安徽 常规特高压直流输电，甘肃-浙江 柔性特高压直流输电等项目有望

陆续启动，并新增“五交九直”特高压输电建设规划，低频输电、海上风电送出、

构网型储能和 SVG等柔性输电工程逐渐增长，多重因素共同推动，确立了直流

输电领域的长期、持续增长的趋势。



 电气化交通领域

电气化交通领域，2024 年 1-6 月销售收入 3,184 万元，比 2023 年同期下

降 15%。其中，轨道交通领域销售收入 2,771 万元，比 2023 年同期下降 11%。

电动汽车领域销售收入 110 万元，比 2023 年同期下降 81%。主要是由于

本集团在电动汽车乘用车领域的主要客户，调整其采购和使用的IGBT模块类型，

也就是减少了，本集团 ED封装 IGBT 模块及行业内同类产品的采购量，增加了

本集团 EVD 封装 IGBT模块及行业内同类产品的采购量。目前，本集团 EVD 封

装 IGBT模块，尚处于客户测试验证阶段。

总体来看，2024 年 1-6 月，电气化交通领域销售收入下降。特别是在电动

汽车领域。下半年，本集团将正式发布，重点面向电动汽车领域的高性能、车规

级 SiC 芯片，并加强 HEEV、EVD 等 SiC 和 IGBT 的车规级模块在电动汽车市

场的推广，力争改变目前的下降趋势。



 工业及其他领域

工业及其他领域，2023 年销售收入 2.27 亿元，较 2023 年同期增长 0.1%。

本集团于工业及其他领域的总体表现平稳，各子领域略有变化。

 国外市场

国外市场的销售收入 3,871 万元人民币，较 2023 年同期增长 94%。增长主

要是由于，船用固态直流断路器等固态开关产品销售收入增长，及收购荷兰 Kwx

公司等因素。

上述国外市场的销售收入，仅指本集团直接面向国外客户的销售收入。本集



团供应给国内客户，国内客户最终销售给国外客户的间接销售，我们称为海外市

场的间接销售。海外市场的间接销售收入，已经根据下游客户的所属行业，统计

为国内市场销售收入。

如果按将国外市场直接销售和间接销售合并计算，本集团在国外市场的总销

售收入为 9,427 万元。

三、 关键业务-直流输电

我们认为有三大驱动因素，推动直流输电进入了一个长期的高速发展通道。

首先是 风光基地建设带来的电力外送需求。根据国家建设规划，十四五期

间，风光基地装机投产 200GW，外送 150GW；十五五期间，风光基地装机投

产 255GW，外送 165GW；合计外送需求 315GW。对应的外送通道，及特高压

输电工程潜在需求 20 个项目以上，潜在市场需求巨大。

第二个驱动因素，是新能源发电并网带来的，对柔性输电技术的创新与应用。

包括，离岸距离 50 公里以上的远海风电柔性直流送出，降低新能源并网带来电

网安全风险的构网型储能和构网型 SVG技术，新型交流输电技术 – 柔性低频

输电，等多种创新技术的应用，带来新的市场空间。



第三个驱动因素，是由“再工业化 + 能源转型 + AI + 电网设备更新”所

开启的全球电力设备需求大周期，为中国电力装备出海空间，带来了广阔前景。

 直流输电业务展望

已公开的规划中 17 个项目，包括已经逐步启动的 8个项目，以及上半年国

网公布的“5交 9直”特高压中的 9个直流项目。

本集团在 2026 年底前启动的项目中，有望获得超过 40 亿元订单。本集团

业务对应的潜在市场空间，大幅增长。

此外，±800KV 及以上的特高压直流输电工程，项目周期较长，规划相对

清晰。而海上风电送出并网、柔性低频交流输电、构网型 SVG和储能等项目，

项目周期较短，因此仅列示已确认的几个项目，后续还有继续增加的空间。

展望 2024 年下半年，甘肃-浙江特高压柔性直流输电工程，沙特“中西、

中南”柔性直流工程等多个项目，即将开始设备招标采购，及本集团相关订单的

签订。因此，本集团于 2024 年，在直流输电领域的订单金额，较 2023 年，有

望进一步显著增长。

总体来看，直流输电领域，不论是常规直流输电，还是柔性输电；不论是

±800KV 以上的特高压输电，还是高压直流输电，项目储备非常丰富，投资规

模大幅增长。因此，受益于规划项目的逐步落地，2024 年中期，本集团在该领



域的业绩增长兑现，并且前景极为乐观。

关键业务-自研功率半导体

 研发

2024 年上半年，我们完成了两款重磅芯片的研发：

第一个是 高性能、车规级的m23 系列 SiC MOSFET 芯片。

第二个是 采用第七代微沟槽技术的 i23 系列 IGBT 芯片。

我们的 SiC 芯片，电阻率低至 1200V / 13 毫欧，达到国际同类产品的一流

水平。在今年 5月份的德国 PCIM Euro 展，也就是 PCIM Euro 展上，首次展出

样品。将在本月底，8月 28 日在深圳举行的 PCIM Asia 展上，正式发布。

我们的 i23 系列 IGBT 芯片，电流达到 1200 伏 300 安培。该款芯片，进一

步提升了我们在高端 IGBT芯片领域的领先地位。

此外，我们还将在下半年，陆续推出多款基于 i20 系列 1200V 和 1700V

技术平台的 IGBT芯片，例如 1200V /200A、150A、100A，1700V /150A、100A、

75A。这些芯片，既可以服务于我们自产的模块产品，也可以增加我们外销芯片



的种类，满足国内模块封测客户的需求。

 产能

我们第三条 IGBT模块封测生产线和第一条 SiC 模块封测生产线，厂房内部

建设和设备采购进展顺利，计划在 2024 年底前，完成生产线调试前的全部准备

工作，在 2025 年初开始调试和试生产。

 市场和销售方面

2024 年上半年，部分下游市场国产替代率下降及下游客户需求波动，对我

们的业绩带来了非常大的不利影响。

2024 年上半年，本集团自研功率半导体业务销售收入下降至 1604 万元，

较 2023 年同期下降 68%。其中，销售模块产品 4万个，同比下降 61%；销售

芯片产品 2.9 万颗，同比增长 1422%。

如果说取得订单和形成收入是销售工作的结果，那么开拓新客户、推进测试

验证等工作，就是取得销售订单的基础和保证。

在这方面，我们的客户数量大幅增长，客户总数同比增长 104%，环比增长

45%；已完成全部测试验证取得合格供应商资格的客户数量，同比增长 125%，



环比增长 100%。

此外，我们 1700V 模块产品，在市场推广方面，今年取得了出色成绩。已

经接近完成多家业内知名客户的测试验证，已经在下半年开始批量供货。

 展望

展望 2024 年下半年，我们将正式发布多款新产品，包括：m23系列 SiC 芯

片、采用第七代微沟槽技术的 i23 等多款 IGBT 芯片，以及 EP 封装 IGBT 模块

等

销售方面，我们非常有信心，在下半年，扭转销售收入持续下降的不利局面，



并力争实现增长。

我们还将参加第十六届汽车动力系统技术年会，2024 PCIM Asia 国际电力

元件展览会，中国电源学会第二十七届学术年会等多场行业宣传活动，从而扩大

公司在行业内的知名度和影响力

最后，我们将加强国外销售。我们的SiC芯片，在今年5月的德国PCIM Euro

展上展出以后，受到高度关注，目前已经与某欧洲知名客户开展合作。

 总体业绩展望

总体来看，直流输电行业已经进入了，新一轮高速增长期，直接带动了我们

的业绩增长，并打开了一个广阔的上升空间。

我们认为，功率半导体是一个长坡厚雪，周期长、潜力大的行业，凭借我们

在技术研发和产品品质的领先优势，短期所面临的困难，并不会改变我们对长期

向好的发展信心。

我们对于 2024 年全年的业绩，继续保持高度乐观。我们力争 2024 年全年

销售收入达到 16 亿元，较 2023 年增长 50%。随着销售收入的快速增长，我们

的盈利能力也将得到大幅的改善。



四、问答环节

1. 集团下半年现金流情况的预期？

答：由于直流输配电项目从启动到交付所需时间约为 1-2 年，项目建设周期

较长，且近两年项目大幅增多，经营占款提高导致上半年现金流净额为-2.3 亿

元。下半年销售规模更大，前期销售的订单汇回款也更多，另外预计下半年签署

的大订单会有一定比例的预收款。整体合计全年的经营性现金流还是会呈现负值，

但会好于上半年的水平。

2. 如何看待直流输电业务的前景和持续性？

答：中国的能源分布特点为风电、光电、水电资源等多分布在我国西北、西

南部地区，东部和东南沿海等人口密集和经济发达地区的用电需求巨大，远距离

的特高压直流输电是最佳解决方案。目前我国可再生能源占比持续提升，新的风

光大基地建设电力外送需求，带来特高压直流输电的刚性需求。目前已公开的，

以特高压输电为主的直流输电项目总数量高达 17 个。仅 2026 年底前开工的项



目，就有望为本公司带来总计超过 40 亿元的订单。其中，沙特柔直、甘肃-浙

江，将有望近期签约并为我们带来约 10 亿的订单。因此，我们直流输电业务呈

现了一个非常好的发展趋势。

3. 功率半导体业务下半年的情况？

答：功率半导体业务经过上半年的低谷，下半年已经开始好转。仅 2024 年

7月功率半导体的订单金额已经超过上半年的总和。我们的目标是实现全年的可

观增长。

4. 随着公司盈利情况的改善，后续的股东回报有什么计划？比如回购和分红

等？

答：公司管理层一贯重视股东回报。此前，我们公告的不超过 1亿元的回购

金额，近两年累计回购已超过 5000 万元。随着公司盈利能力不断增强，公司将

加大回购力度，补充公司股票在二级市场的流动性，增厚每股价值。本次董事会

决定暂不分红，我们理解是在当前的市场环境下，回购更有利于维护股东利益。

将来在合适的条件下，公司管理层会检讨是否用分红的方式更好的回报股东。


